
La metodologia Lean 
Startup II

(passiamo ora alle prossime fasi per avviare la vostra impresa) 



Di cosa parleremo?
•Proposta di valore

•Minimum viable product



Pronti? Cominciamo!



Proposta di valore



L’analisi della concorrenza è fondmentale



This is what I 
propose....

Proposta di valore



A (clientela di riferimento)
che (manifesta 
un’esigenza/problema),
un (prodotto/servizio)
è una (categoria di prodotto)
che (rappresenta un vantaggio 
chiave/una motivazione per 
acquistare)

Proposta di valore



Per chi gioca ai videogame e non 
vuole spendere troppo in 
hardware e software, Geforce 
Now
rappresenta una piattaforma 
cloud che permette di giocare a 
tutti i giochi che si vuole senza 
acquistare una console.

Proposta di valore



http://javiermegias.com/

Proposta di valore Canvas
• Funzionali
• Sociali
• Emotivi

• Problemi
• Ostacoli
• Rischi

Vantaggi

Job 
delle/dei 
clienti

Difficoltà

Generatori di 
vantaggi

Riduttori di 
difficoltà

Prodotti e 
servizi

• Necessari
• Attesi
• Desiderati
• Inaspettati



Potete riuscirci anche voi!



Minimum Viable Product
Quando è il caso di dire: less is more! 



Agile 
production



Non in questo modo!!

Molto meglio così!!
1 32 4

1 32 4 5

MVP



Video



App



Mago 
di Oz



Concierge



Piecemeal

"sorting the pieces" by happy via is licensed under CC BY-NC-ND 2.0 

https://www.flickr.com/photos/53881030@N00/3320519114
https://www.flickr.com/photos/53881030@N00
https://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/2.0/?ref=ccsearch&atype=rich


Crowdfunding



Stampa 3D



Landing page



“Night landing" by Ronnie Roberts  is licensed under CC BY-SA 2.0 

• Aspetto semplice e ordinato
• Frasi semplici con un messaggio chiaro che incita all'azione.
• Invitare a compiere azioni!
• Con un meccanismo di feedback
• Naturalmente, con Google Analytics
• Modulo di registrazione
• Immagini originali
• Informazioni di contatto

Principi essenziali relativi alla landing page:

https://www.flickr.com/photos/16633132@N04/12120474483/
https://www.flickr.com/photos/16633132@N04/12120474483/
https://creativecommons.org/licenses/by-sa/2.0/



